
เปดประตู 

        สูตลาดใหม

Highlights
• E-Marketplace โตกาวกระโดดในวิกฤต COVID-19 : E-Marketplace กลายเปนชองทางสําคัญในการขายสินคาในชวง

วิกฤต COVID-19 เนื่องจากประชาชนสวนใหญหลีกเล่ียงการออกไปชอปปงนอกบาน เพื่อลดโอกาสการติดเชื้อ

• E-Marketplace มีทั้ง Global Platform และ Local Platform : ผูประกอบการไทยอาจคุนเคยกับ E-Marketplace 

ระดับโลก เชน Amazon และ Alibaba อยางไรก็ตาม หลายประเทศนิยมใช Platform ทองถิ่นของประเทศตนเอง

• E-Marketplace จะทวีบทบาทสําคัญมากข้ึนในอนาคต : ในระยะถัดไปมีแนวโนมที่จะเกิดโรคอุบัติใหมมากขึ้น ผนวกกับไลฟสไตล

คนเมืองที่เนนความรวดเร็วสะดวกสบาย E-Marketplace จึงเปนชองทางการคาที่ผูบริโภคทั่วโลกใหความสําคัญ ดังนั้น 

ผูประกอบการไทยควรทําความรูจักกับ E-Marketplace ในประเทศตางๆ เพื่อใหสามารถวางสินคาของตนไดตรงกับกลุม

ลูกคาเปาหมายมากที่สุด

E-Marketplace ... ชองทางการคาฝาวิกฤต COVID-19

การระบาดของ COVID-19 กระตุนยอดขายออนไลนทั่วโลกขยายตัวกาวกระโดด

Disclaimer : ขอ้มลูต่าง ๆ ทปีรากฏ เป็นขอ้มลูทไีดจ้ากแหล่งขอ้มลูทหีลากหลาย และการเผยแพร่ขอ้มลูเป็นไปเพอืวตัถุประสงค์ในการใหข้อ้มลูแก่ผูท้สีนใจเท่านัน 

โดยธนาคารเพอืการส่งออกและนําเขา้แห่งประเทศไทยจะไมร่บัผดิชอบในความเสยีหายใดๆ ทอีาจเกดิขนึจากการทมีบุีคคลนําขอ้มลูนีไปใชไ้มว่่าโดยทางใด

แบงเปน 2 กลุมหลัก
E-Marketplace

E-Marketplace ระดับโลกE-Marketplace ระดับโลก E-Marketplace ทองถ่ินE-Marketplace ทองถ่ิน

ในชวงวิกฤต COVID-19 ยอดขายออนไลนในหลายประเทศขยายตัวกาวกระโดด โดยเฉพาะประเทศที่มีผูติดเช้ือจํานวนมาก 
เนื่องจากประชาชนหลีกเลี่ยงการออกจากบานและเวนระยะหางทางสังคม (Social Distancing) มากขึ้น เพ่ือลดโอกาสการติดเชื้อ 
สงผลให E-Marketplace กลายเปนชองทางการคาสําคัญในชวงเวลานี้ และมีแนวโนมทวีความสําคัญย่ิงขึ้นทามกลางภาวะการเกิด
โรคระบาดใหมๆ ในอนาคต ผูประกอบการควรทําความรูจักชองทางการคาผาน E-Marketplace ใหมากขึ้น เพ่ือใหวางสินคาและ
เขาถึงกลุมลูกคาเปาหมายไดมากที่สุด ท้ังนี้ อาจแบง E-Marketplace เปน 2 กลุมหลัก คือ E-Marketplace ระดับโลกที่รูจักกันด ี
เชน Amazon, Alibaba และ E-Marketplace ทองถิ่น ซึ่งในหลายประเทศนิยมใชเปนจํานวนมาก สําหรับตัวอยาง E-Marketplace 
ทองถิ่นท่ีสําคัญในประเทศตลาดใหมมีดงัน้ี

ในชวงวิกฤต COVID-19 ยอดขายออนไลนในหลายประเทศขยายตัวกาวกระโดด โดยเฉพาะประเทศที่มีผูติดเช้ือจํานวนมาก 
เนื่องจากประชาชนหลีกเลี่ยงการออกจากบานและเวนระยะหางทางสังคม (Social Distancing) มากขึ้น เพ่ือลดโอกาสการติดเชื้อ 
สงผลให E-Marketplace กลายเปนชองทางการคาสําคัญในชวงเวลานี้ และมีแนวโนมทวีความสําคัญย่ิงขึ้นทามกลางภาวะการเกิด
โรคระบาดใหมๆ ในอนาคต ผูประกอบการควรทําความรูจักชองทางการคาผาน E-Marketplace ใหมากขึ้น เพ่ือใหวางสินคาและ
เขาถึงกลุมลูกคาเปาหมายไดมากที่สุด ท้ังนี้ อาจแบง E-Marketplace เปน 2 กลุมหลัก คือ E-Marketplace ระดับโลกที่รูจักกันด ี
เชน Amazon, Alibaba และ E-Marketplace ทองถิ่น ซึ่งในหลายประเทศนิยมใชเปนจํานวนมาก สําหรับตัวอยาง E-Marketplace 
ทองถิ่นท่ีสําคัญในประเทศตลาดใหมมีดงัน้ี

เมษายน 2563

อินเดีย

เกาหลีใต

ฮองกงบราซิล

สหรัฐฯ

จีน

439%

อันดับ = อันดับของประเทศท่ีมีผูติดเช้ือสะสม
ตัวเลขในวงเลบ็ = จํานวนผูติดเชื้อสะสม
(ขอมูล ณ วันที่ 1 เม.ย. 2563)

70-80%

154%

60%
อันดับ 18 (4,661 ราย) อันดับ 40 (1,251 ราย)

อันดับ 13 (9,786 ราย)

อันดับ 4 (81,518 ราย)

อันดับ 56 (683 ราย)

อันดับ 1 (164,253 ราย)

ที่มา : The Standard

180%

(1 ก.พ. – 15 ม.ีค. 63) (YoY)

(ม.ค. 63 (MoM))

(ก.พ. 63 (YoY))

(24 ม.ค. – 2 ก.พ. 63) 
(YoY)

(12 – 19 ม.ีค. 63) (YoY)

ยอดขาย

ยอดขายสินคาอุปโภคบริโภค

ยอดขาย

ยอดสั่งอาหารออนไลน

(1 – 15 ม.ีค. 63) (YoY)

ยอดขาย

ที่มา : รวบรวมโดยฝายวิจัยธุรกิจ ธสน.

** หมายเหตุ **

ยอดดาวนโหลด Online Grocery App. ตอวัน

218% 160%

อันดับ 6 (44,550 ราย)

73%
(24 ก.พ. – 8 ม.ีค. 63) (YoY)

ยอดขาย

ฝรั่งเศส

E-Marketplace หมายถึง Platform หรือเว็บไซตที่ขายสินคาออนไลน โดยมีทั้งที่
วางขายสินคาของตนเองหรือเปนตัวกลางในการจับคูระหวางผูซื้อ-ผูขาย

อิตาลี

80%
ยอดขาย

(23 ก.พ. – 7 ม.ีค. 63) 
(YoY)

อันดับ 2 (101,739 ราย)



Payment

ChannelLogistics

Tips การขายสินคาบน E-Marketplace

จํานวนผูเขาชม

จํานวนสินคา

จํานวนรานคา

ประเภทสินคาที่ซ้ือขาย

12 ลานคน

5 แสน

17 ลานชิ้น

33.7 ลานคน

3 แสนชิ้น

148 ลานคน

6 ลาน 12 ลาน

34 ลานคน

3% - 5% 3% - 15%

แหลงรวมอาหารทองถิ่นและ
อาหารนานาชาติทุกชนิด

38 ลานคน

3 แสน

24 ลานชิ้น

ผูซ้ือสามารถรับสินคาไดภายใน 
2 ชั่วโมง (เฉพาะเมืองที่กําหนด)

เจาะตลาดผูซ้ือในพ้ืนท่ีตางจังหวัด

5 พัน

95 ลานคน

4 ลาน

สามารถเลือกรับสินคาที่จุดรับท่ีกําหนด
หรอืใหสงไปที่บานได

• Multi Payment Channel มีชองทางการชําระเงินที่
หลากหลาย เพื่ออํานวยความสะดวกและสอดรับกับ
ความตองการของลูกคาในแตละประเทศ เชน เวียดนาม
นิยมเก็บเงินปลายทางมากกวาจายดวยบตัรเครดิต

• Regulation Concern ศึกษาวิธีและเง่ือนไขตางๆ ของ 
Platform นั้นๆ เชน การลงทะเบียนผานเวบ็ไดโดยตรง 
หรือสมัครผาน Agency ทองถิ่น 

• Local Language E-Marketplace ในบางประเทศ 
เชน รัสเซียนิยมใชภาษาทองถิ่น จึงอาจตองติดตอ 
Agency หรือใชลามในการดําเนินการ

• Platform Targeting เลือก Platform ที่เหมาะกับ
ประเภทสินคาและกลุมลูกคาเปาหมาย เชน Platform 
ที่เนนขายอาหาร หรือเนนเจาะกลุมลูกคาแมบาน/
วัยรุน เปนตน

เปรียบเทียบ Top 3 E-Marketplace ทองถิ่นใน 4 ประเทศ

จํานวนผูเขาชม

Commission Fee

จํานวนรานคา

221 ลานคน

1 แสน

80 ลานชิ้น

43 ลานคน84 ลานคน

5 แสน
200 ลานชิ้น

มีบรกิารขนสงสินคาครอบคลุมกวา 
3,000 เมืองทั่วประเทศ

เปน B2B E-commerce ที่ใหญที่สุด
ของอินเดีย

เนนขายสินคา Handmade 
หรือ Customized 

 Platform ที่ใหญที่สุดสําหรบั
เสื้อผา รองเทา เครื่องประดับ

74 ลานชิ้น

21 ลานคน

80 ลานชิ้น

5,000 แหง2,800 แหง

ขายสินคาทั้งมือ 1 และมือ 2 

32 ลานคน

2,000 แหง

47 ลานชิ้น

51 ลานคน

6 ลาน

66 ลานชิ้น

จุดเดน

จํานวนผูเขาชม

จํานวนสินคา

จํานวนรานคา

จุดเดน

จํานวนผูเขาชม

จํานวนสินคา

จํานวนจุดรบัสินคา

(ตอการซ้ือสนิคารายคร้ัง)(ตอจํานวนหนาเพจ)

Disclaimer : ขอ้มลูต่าง ๆ ทปีรากฏ เป็นขอ้มลูทไีดจ้ากแหล่งขอ้มลูทหีลากหลาย และการเผยแพร่ขอ้มลูเป็นไปเพอืวตัถุประสงค์ในการใหข้อ้มลูแก่ผูท้สีนใจเท่านัน 

โดยธนาคารเพอืการส่งออกและนําเขา้แห่งประเทศไทยจะไมร่บัผดิชอบในความเสยีหายใดๆ ทอีาจเกดิขนึจากการทมีบุีคคลนําขอ้มลูนีไปใชไ้มว่่าโดยทางใด

ระบบขนสงสินคา

ระบบการชําระเงิน ชองทางการตลาด

• Exchange Rate Risk เปนประเด็นที่ตองคํานึงถึง 
เนื่องจาก E-Marketplace ทองถิ่นในหลายประเทศ
มักกําหนดราคาขายเปนสกุลเงินทองถิ่น

• Wide Range Logistics ควรเชื่อมโยงหรือใชบริการขนสง
กับ Local Courier Services ที่ครอบคลุมพื้นที่ทั่วประเทศ

มีพันธมิตรท่ีเปน Delivery 
Service กระจายตามเกาะตางๆ

เจาะกลุมลูกคาในเมืองรอง 
เชน สุราบายา เมดาน

(ตอเดือน)

ตลาดสินคาแฟชั่น/อิเล็กทรอนิกส
ออนไลนอันดบั 1 ของอินเดีย

(ตอเดือน)

ที่มา : Disfold, Expandedramblings, Indiatimes

ที่มา : Prnewswire, Boxme Asia, Crunchbase Vnexpress

(ตอเดือน)

(ตอเดือน)

ที่มา : Aseanup, Emag, Mime Asia, Sellsuki, Finchcapital, CNBC, Ecommerceiq, Gizmologi

ที่มา : Crunchbase, East West Digital News
Tadviser, Techcrunch, Medium, Reuters

จุดเดน

อาหาร

3% - 5% (ตอจํานวนหนาเพจ)

ประเภทสินคาที่ซ้ือขาย

สวนใหญเปนสินคาแฟช่ัน/อิเล็กทรอนิกส

จุดเดน

ประเภทสินคาที่ซ้ือขาย

สวนใหญเปนโทรศัพทมอืถือ/
อิเล็กทรอนิกส/แฟช่ัน

ประเภทสินคาที่ซ้ือขาย สวนใหญเปนเสื้อผา รองเทา เครื่องประดับ

สวนใหญเปนโทรศัพทมือถือ/เครื่องแตงกาย/
สินคาอุปโภคบริโภค

สวนใหญเปนโทรศัพทมอืถือ/
อิเล็กทรอนิกส/แฟช่ัน

สวนใหญเปนโทรศัพทมอืถือ/
สินคาอุปโภคบริโภค

สวนใหญเปนวัสดุกอสราง/เครื่องจักรกล

สวนใหญเปนหนังสือ/อิเล็กทรอนิกส สวนใหญเปนอิเล็กทรอนิกส/สนิคาความงาม

สวนใหญเปนเครื่องแตงกาย/เครื่องสําอาง สวนใหญเปนคอมพิวเตอร/อิเล็กทรอนิกส


