
 

หมัดตรง หมัดแยบ็ หมัดสวน ... ระวังส่งออกโดนน็อกโดยไม่ทนัตั �งตัว 

ดร.รักษ์ วรกจิโภคาทร 
                  กรรมการผู้จัดการ ธนาคารเพื�อการส่งออกและนําเข้าแห่งประเทศไทย (EXIM BANK)

  

“Hope for the best, prepare for the worst.” น่าจะเป็นคําอธิบายการทําธุรกิจส่งออกในปี 2565 ได้ดี เพราะ

เปิดต้นปีด้วยความหวงัวา่การสง่ออกของไทยมีโอกาสจะทําลายสถิติสงูสดุเป็นประวตัิการณ์ครั �งใหม ่ด้วยปัจจยัสนบัสนนุสาํคญั 

คือ Pent-up Demand ที�ยังมีอยู่ หลังจากหลายประเทศ โดยเฉพาะประเทศเศรษฐกิจขนาดใหญ่อย่างสหรัฐฯ และ 

หลายประเทศในยุโรปคลาย Lockdown และปรับการดําเนินชีวิตอย่างระมัดระวังในภาวะ “Pandemic” ไปสู่ “Endemic”  

ลา่สดุเดนมาร์ก สหราชอาณาจกัร และสวีเดน ทยอยยกเลิกมาตรการควบคมุการระบาดของ COVID-19 ในประเทศแล้ว

ขณะเดียวกันข้อตกลง RCEP ที�มีผลบงัคบัใช้ตั �งแต่ต้นปีที�ผ่านมาเป็นอีกปัจจัยเสริมการส่งออกของไทย อย่างไรก็ตาม 

ภายใต้ภาพการส่งออกที�ดูสดใส มีความน่ากังวลแฝงจากหลายปัจจัย รวมถึงความขัดแย้งระหว่างรัสเซียกับ

ยูเครนที�อาจจะยังไม่จบโดยง่าย ดงันั �น การทําธุรกิจสง่ออกในช่วงนี � ผมจึงยงัขอแนะให้ผู้ประกอบการเดินเกมรุกพร้อมกบั

ยกการ์ดสูง เพราะแม้การส่งออกในปีนี �จะไปต่อได้  แต่ตราบใดที� ยั งยืนบนสั ง เวี ยนย่อมมีความเสี� ยง 

ที�จะถกูจู่โจมได้เสมอ ทั �งจากหมัดตรง หมัดแยบ็ และหมัดสวน ที�อาจทาํให้ท่านโดนน็อกอย่างไม่ทันตั �งตัว 

 หมัดตรง : การไม่ได้รับชําระเงินเป็นความเสี�ยงที�ต้องระมดัระวงัเพิ�มขึ �นในปีนี � เพราะรัฐบาลของประเทศต่างๆ  

มีแนวโน้มทยอยถอนมาตรการช่วยเหลอืทางเศรษฐกิจหลงัจาก COVID-19 ผอ่นคลายลง จึงอาจทําให้ธุรกิจบางสว่นที�เคย

อยู่ได้ด้วยเงินช่วยเหลือและมาตรการจากภาครัฐประสบปัญหาขาดสภาพคล่อง โดย Euler Hermes ประเมินว่า 

การล้มละลายทั�วโลกในปี 2565 มีแนวโน้มเพิ�มขึ �นถึง 15% ขณะเดียวกันภาพการฟื�นตวัของเศรษฐกิจอย่างสดใสก็เริ�ม

เลือนรางลงจากผลกระทบของความขดัแย้งระหว่างรัสเซียกับยูเครน ประกอบกับต้นทุนการทําธุรกิจในปีนี �มีแนวโน้ม

เพิ�มขึ �น ทั �งจากอตัราดอกเบี �ยที�คาดวา่จะเข้าสูว่ฏัจกัรขาขึ �นรอบใหม ่รวมถึงปัจจยัการผลิตหลกัอยา่งนํ �ามนั เหลก็ และธญัพืชที�

ปรับขึ �นมาก อนัเป็นปัจจยัเสี�ยงที�กดดนัผลประกอบการและสภาพคลอ่งของคูค้่า สําหรบัสถานการณ์นี�ผมค่อนข้างเป็นห่วง 

SMEs นะครับ เพราะส่วนใหญ่มีสายป่านทางการเงินสั�น การสะดดุของรายได้จากการเบี�ยวค่าสินค้าหรือการปิดตวัของ

ธุรกิจคู่คา้เพียงครั�งเดียว ก็อาจทําใหธุ้รกิจไปต่อไม่ไดแ้ลว้ 

 หมัดแย็บ : ปัญหาขาดแคลนตู้คอนเทนเนอร์ที�เคยเป็นสาเหตหุนึ�งของการเกิด Supply Chain Disruption 

ในช่วง COVID-19 ระบาด แม้ขณะนี �ได้บรรเทาลงเหลือเป็นเพียงหมดัแย็บที�คอยกวนใจ แต่คาดวา่ผู้สง่ออกยงัต้องเผชิญ

เรื�องกวนใจนี �ไปอีกระยะหนึ�ง เนื�องจากปัญหาคอขวดในท่าเรือสําคญัของโลกยงัไม่อาจคลี�คลายกลบัมาเป็นปกติได้ในเร็ววนั 

ประกอบกบัอียิปต์ปรับขึ �นคา่ผา่นทางคลองสเุอซ ซึ�งถือเป็นเส้นทางสายสาํคญัที�เชื�อมตอ่การเดินทางระหวา่งยโุรปกบัเอเชีย 

ในอัตรา 5-10% มีผลบังคับใช้ตั �งแต่เดือน มี.ค. 2565 ส่งผลให้ต้นทุนขนส่งผ่านเส้นทางดงักล่าวเพิ�มขึ �น ยิ�งไปกว่านั �น  

หมดัแย็บที�เป็นเพียงปัญหากวนใจก็อาจจะกลายเป็นหมดัน็อกผู้ ส่งออกได้เช่นกัน เพราะความขดัแย้งระหว่างรัสเซีย-

ยเูครนได้เปิดแผลของ Supply Chain Disruption อีกครั �ง หลงัจากที�ผู้สง่สินค้าทางเรือ ทางอากาศ และทางบก หลายราย

ต่างประกาศลดหรือระงบัการให้บริการขนส่งสินค้าเข้า-ออกรัสเซีย และพื �นที�แนวสู้ รบ ซึ�งอาจมีผลให้การขนส่งกระจาย

สนิค้าที�เป็นหวัใจของการผลติ อาทิ นิกเกิล ก๊าซนีออน เหลก็ นํ �ามนั และข้าวสาล ีชะงกังนั 

 หมัดสวน : มาตรการที�เกี�ยวกับประเด็นโลกร้อนและสขุอนามยัถูกนํามาบงัคบัใช้มากขึ �นเรื�อยๆ และอาจ

กลายเป็นอปุสรรคสําคญัของผู้สง่ออกที�ปรับตวัไมท่นั ลา่สดุจีนได้ออกระเบียบจํากดัการใช้บรรจภุณัฑ์สําหรับอาหารและ

เครื�องสําอาง เพื�อลดการใช้ทรัพยากรและปริมาณขยะ โดยจะเริ�มมีผลบงัคบัใช้ตั �งแตปี่ 2566 นอกจากนี � การที�ผู้บริโภค 



 
ในยคุนี �เริ�มนําจุดยืนของธุรกิจที�มีต่อกระแสความเคลื�อนไหวต่างๆ มาประกอบการตดัสินใจเลือกซื �อสินค้าและบริการ อาทิ 

กระแสต่อต้านแบรนด์ที�ไม่ระงบัการทําธุรกิจในรัสเซีย  หากผู้ประกอบการมีธุรกิจเกี�ยวเนื�องกบัแบรนด์ดงักลา่วก็อาจได้รับ

ผลกระทบจากกระแสต่อต้านไปด้วย จนขณะนี �มีกว่า 300 บริษัทที�ระงบัการทําธุรกิจในรัสเซียแล้ว เป็นที�น่าสงัเกตว่า กระแส

การตดัสนิใจของผู้บริโภคนี �มกัเกิดผลกระทบตอ่สินค้าอยา่งรวดเร็วและเป็นวงกว้างผา่นพลงั Social Media ผู้ประกอบการจึง

ควรติดตามประเด็นตา่งๆ ที�เกิดขึ �นอยา่งสมํ�าเสมอ รวมถึงจดุยืนของคูค้่าตอ่ประเด็นดงักลา่วด้วย 

บนสงัเวียนการค้าโลกในปี 2565 เต็มไปด้วยความเสี �ยงรอบด้าน การยืนหยดับนเวทีได้จนยกสดุท้าย 

จําเป็นต้องทุ่มสดุตวัเพื�อหลบหมดัตรง หลกีหมดัแย็บ และระวงัหมดัสวน เพราะการพลาดโดนเพียงหมดัเดียวก็อาจทําให้

ท่านโดนน็อกกลางเวทีได้  EXIM BANK จึงพร้อมเป็นพี�เลี �ยงให้ผู้ประกอบการไทยด้วยบริการที�หลากหลาย ทั �งเครื�องมือ

ป้องกนัความเสี�ยง อย่างบริการวิเคราะห์ข้อมูลผู้ซื �อ/ธนาคารผู้ซื �อในต่างประเทศ  เพื�อช่วยตรวจสอบสถานะของผู้ซื �อ/ธนาคาร 

ผู้ซื �อในต่างประเทศ และบริการประกนัการสง่ออก หากผู้ซื �อไม่ชําระค่าสินค้า รวมถึงเครื�องมือทางการเงินที�ออกแบบมาให้เหมาะ

สําหรับการยกระดับธุรกิจไทยให้แข่งขันได้ในเวทีโลก และรับมือกับการเปลี�ยนแปลงต่างๆ ได้อย่างรวดเร็ว อาทิ EXIM Biz 

Transformation Loan ซึ�งเป็นสินเชื�อที�สนบัสนุนการนํานวตักรรมและเทคโนโลยีใหม่ๆ มาใช้ในการยกระดบัการผลิต ภายใต้

สถานการณ์ที� “ไม่แน่นอน และไม่ปลอดภยั” EXIM BANK ขอเป็นสถาบันการเงนิที�สนับสนุนผู้ส่งออกให้ขึ �นชกบนเวที
การค้าโลกด้วยความมั�นใจและปลอดภยัครับ 

 

 
Disclaimer : คอลมัน์นี�เป็นข้อคิดเห็นสว่นบคุคล จึงไม่จําเป็นตอ้งสอดคลอ้งกบัความคิดเห็นของธนาคารเพื�อการสง่ออกและนําเข้าแห่งประเทศไทย 


