
 

ตลาดอญัมณีและเครื�องประดบัในฝรั �งเศส : โอกาสที�ไม่ควรมองข้ามของผู้ประกอบการไทย 

 ฝรั �งเศสเป็นตลาดอญัมณีและเครื�องประดบัที�น่าสนใจสาํหรบัผูส้่งออกไทย เนื�องจากประชากรมกีาํลงัซื'อสงู 

ดว้ยรายไดเ้ฉลี�ยต่อคนต่อปีสงูถงึ 42,766 ดอลลารส์หรฐั ทาํใหค้วามตอ้งการอญัมณีและเครื�องประดบั ซึ�งเป็นสนิคา้

ที�มรีาคาค่อนขา้งสูง มแีนวโน้มเพิ�มขึ'นต่อเนื�อง ประกอบกบัชาวฝรั �งเศสมกัใหค้วามสําคญักบัการแต่งตวัและ

แฟชั �นตามสมยันิยม ทาํใหอ้ญัมณีและเครื�องประดบัที�มคีณุภาพด ีสวยงาม และทนัสมยัเป็นที�ตอ้งการในตลาดฝรั �งเศส 

สง่ผลใหฝ้รั �งเศสเป็นตลาดอญัมณีและเครื�องประดบัขนาดใหญ่เป็นอนัดบั 2 ของสหภาพยุโรป (European Union : EU) 

รองจากอติาล ีดว้ยมลูคา่ตลาดสงูถงึ 4,056 ลา้นยโูร (ราว 5,640 ลา้นดอลลารส์หรฐั) ในแต่ละปีชาวฝรั �งเศสใชจ้่ายเงนิ

เพื�อซื'ออญัมณีและเครื�องประดับสูงถึง 65.6 ยูโรต่อคน ซึ�งมากกว่าค่าเฉลี�ยของ EU ที� 47.2 ยูโรต่อคน 

นอกจากนี' จํานวนร้านค้า อญัมณีและเครื�องประดับในฝรั �งเศสที�เพิ�มขึ'นอย่างต่อเนื�อง ทําให้มคีวามต้องการ

สนิคา้อญัมณีและเครื�องประดบั ซึ�งรวมถงึการนําเขา้จากต่างประเทศเพิ�มขึ'น สะทอ้นโอกาสทางการตลาดของ

สนิคา้ดงักล่าว ทั 'งนี' รายละเอยีดที�น่าสนใจของตลาดอญัมณีและเครื�องประดบัในฝรั �งเศสมดีงันี'  

• แนวโน้มตลาด หลงัจากฝรั �งเศสเผชญิกบัวกิฤตเศรษฐกจิโลกในปี 2552 ส่งผลใหช้าวฝรั �งเศสใชจ้่าย

อย่างระมดัระวงัและคํานึงถงึราคาสนิค้ามากขึ'น ทําให้เครื�องประดบัเงนิและเครื�องประดบัแฟชั �น (Costume 

Jewelry) ซึ�งมรีาคาไม่แพงนักเป็นที�นิยมในตลาดฝรั �งเศสมากขึ'น โดยเฉพาะเครื�องประดบัแฟชั �นที�มกีารออกแบบ

เป็นเอกลกัษณ์เฉพาะตวั ปรบัเปลี�ยนไปตามฤดูกาล และสวยงามสะดุดตา รวมถึงมีช่องทางการจําหน่าย

หลากหลายทาํใหผู้บ้รโิภคทกุระดบัสามารถเขา้ถงึสนิคา้ได ้ทั 'งนี' ปจัจุบนัฝรั �งเศสเป็นตลาดเครื�องประดบัแฟชั �น

ขนาดใหญ่ที�สดุใน EU  

• กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย กลุ่มลูกคา้ที�มศีกัยภาพในการซื'ออญัมณีและเครื�องประดบัในฝรั �งเศส ได้แก ่

สตรีวยัทาํงานตั *งแต่วยักลางคนขึ*นไป (อายุ 40-54 ปี) ที�มรีายไดส้งูและมเีงนิออมจํานวนมาก ผูบ้รโิภคกลุ่มนี'

มกัถูกดงึดูดดว้ยกระแสการเปลี�ยนแปลงแฟชั �นและสื�อโฆษณาต่างๆ นักท่องเที�ยวต่างชาติในฝรั �งเศสเป็นลูกคา้

อกีกลุ่มหนึ�งที�มศีกัยภาพสูงในการขยายตลาด เนื�องจากในแต่ละปีมนีักท่องเที�ยวต่างชาติเดินทางเขา้มาใน

ฝรั �งเศสราว 80 ล้านคน ผูบ้รโิภคกลุ่มนี'ตอ้งการเครื�องประดบัที�มกีารออกแบบลกัษณะตะวนัตกและทนัสมยั 

นอกจากนี' ยงัมกีลุ่มลกูคา้เป้าหมายใหมท่ี�น่าสนใจและมสีดัสว่นในตลาดฝรั �งเศสเพิ�มขึ'น อาท ิเดก็ก่อนวยัรุ่นถึงวยัรุ่น 

(อายุ 8-14  ปี) และผู้ย้ายถิ�นมาจากยุโรป แอฟริกา และเอเชีย รวมทั *งกลุ่มผู้ชายที�หนัมานิยมเครื�องประดบั เช่น 

เขม็กลดัเนคไท กระดมุแขนเสื*อ  และสร้อยข้อมือ  

•  รสนิยม ชาวฝรั �งเศสนิยมเครื�องประดบัมคี่า (Precious Jewelry) เช่น เพชร เงนิ ดงัเหน็ไดจ้าก

มลูค่าตลาดเครื�องประดบัมคี่ามสีดัส่วนถงึรอ้ยละ 80 ของมูลค่าตลาดอญัมณีและเครื�องประดบัทั 'งหมดในฝรั �งเศส 

อย่างไรกต็าม เครื�องประดบัที�ทาํจากวสัดุประเภทอื�น เช่น แกว้ ไม ้รวมทั 'งเครื�องประดบัที�ทาํดว้ยมอื (Handmade)  

กก็าํลงัไดร้บัความนิยมเพิ�มขึ'น ทั 'งนี' ชาวฝรั �งเศสนิยมเครื�องประดบัขนาดเลก็ เช่น สตรนีิยมสวมแหวนหลายวง

ในนิ'วเดยีวกนัมากกว่าสวมแหวนวงใหญ่เพยีงวงเดยีว  
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• ช่องทางการจาํหน่าย ชาวฝรั �งเศสนิยมซื'ออญัมณีและเครื�องประดบัจากร้านค้าของผู้ผลิต รวมทั 'ง

ร้านค้าในห้างสรรพสินค้า เพราะได้รบัการรบัรองและรบัประกนัคุณภาพสินค้า นอกจากนี' บางส่วนยังนิยมซื'อ 

อญัมณีและเครื�องประดบัจากรา้นคา้ในไฮเปอรม์ารเ์กต็ และรา้นคา้ปลกีสนิคา้แฟชั �น สาํหรบัชอ่งทางการส่งออกอญัมณี

และเครื�องประดบัไปฝรั �งเศส ผูส้ง่ออกไทยสามารถสง่ออกสนิคา้ผ่านเครอืขา่ยผูนํ้าเขา้หรอืนายหน้า  ซึ�งจะเป็นผูจ้ําหน่ายตรง

ใหแ้กร่า้นคา้ปลกีที�มาเลอืกซื'อสนิคา้ที�สาํนกังาน หรอืผา่นตวัแทนของเครอืขา่ยผูนํ้าเขา้อกีต่อหนึ�ง ทั 'งนี' สิ�งสาํคญัที�ผูส้่งออก

ต้องคํานึงถงึเป็นลําดบัแรกในการส่งออก คอื การจดัส่งสนิค้าให้ตรงตามกําหนดเวลา เนื�องจากสนิคา้อญัมณีและ

เครื�องประดบัมกัมกีารปรบัเปลี�ยนรูปแบบไปตามแฟชั �น ทําใหร้า้นคา้ปลกีสั �งซื'อสนิคา้ต่อเนื�องตลอดทั 'งปี สําหรบั

การประชาสมัพนัธ์สนิคา้ ผูส้่งออกอาจใชช้่องทางผ่านสมาคมการคา้ของกลุ่มอญัมณีและเครื�องประดบัในฝรั �งเศส เช่น 

The Federation of Watchmakers และ Jewellers and Goldsmiths รวมทั 'งการเขา้ร่วมงานแสดงสนิคา้ เช่น Éclat de 

Mode, Orhopa, EuroGem และ Kara  

• กฎระเบียบการนําเข้า   

- มาตรฐานสินค้า ผู้นําเขา้อญัมณีและเครื�องประดบัจากต่างประเทศต้องยื�นเอกสารขอ้มูล

สนิคา้และขอ้มลูบรษิทัโดยละเอยีดต่อ Bureau de Garantie ซึ�งเป็นหน่วยงานภายใตก้ารกํากบัดูแลของ

กระทรวงเศรษฐกจิ การเงนิ และอุตสาหกรรม ของฝรั �งเศส (Ministère de l'Economie, des Finances et de 

l'Industrie) เพื�อตรวจสอบมาตรฐานสนิคา้ นอกจากนี' เครื�องประดบัมคี่าทุกชนิดตอ้งมตีรารบัรองสนิคา้หรอื 

ที�เรยีกว่า Poincon เพื�อแสดงถงึชนิดและลกัษณะของสนิคา้ รวมทั 'งความรบัผดิชอบของผูนํ้าเขา้สนิคา้ โดยมี

อตัราคา่ธรรมเนียมรบัรอง 8 ยโูรต่อชิ'นสาํหรบัเครื�องประดบัทอง และ 4 ยโูรต่อชิ'นสาํหรบัเครื�องประดบัเงนิ 

- อตัราภาษี ฝรั �งเศสเรยีกเกบ็ภาษนํีาเขา้อญัมณีและเครื�องประดบัในอตัรารอ้ยละ 0-4 ไดแ้ก ่

เครื�องประดบัแฟชั �นเรยีกเกบ็ภาษนํีาเขา้ในอตัรารอ้ยละ 4 เครื�องประดบัมคี่าในอตัรารอ้ยละ 2.5 เครื�องประดบัมุก

และพลอยในอตัรารอ้ยละ 0 นอกจากนี' ยงัมกีารเรยีกเกบ็ภาษมีลูคา่เพิ�มในอตัรารอ้ยละ 19.6 

 ปจัจุบนัการสง่ออกอญัมณีและเครื�องประดบัของไทยไปฝรั �งเศสมมีลูค่าไม่สงูนักเมื�อเทยีบกบัตลาดส่งออก

สําคญั อาทิ สหรัฐฯ และญี�ปุ่น ขณะที�ตลาดอญัมณีและเครื�องประดับในฝรั �งเศสมีการแข่งขนัค่อนข้างสูง 

เนื�องจากผู้บรโิภคชาวฝรั �งเศสมกัไม่ยึดติดกบัผู้ผลิตรายใดรายหนึ�ง ดงันั 'น ในการขยายตลาดอญัมณีและ

เครื�องประดบัในฝรั �งเศส ผูป้ระกอบการควรพฒันาความชาํนาญในดา้นต่างๆ เช่น การเชื�อม การชุบโลหะ และ

การออกแบบ เพื�อใหผ้ลติภณัฑม์คีวามสวยงาม คงทน และมเีอกลกัษณ์เฉพาะตวั อกีทั 'งสรา้งเครื�องหมายการคา้

ของตนเองใหเ้ป็นที�ยอมรบั รวมถงึรกัษาคณุภาพสนิคา้ใหไ้ดม้าตรฐาน ขณะเดยีวกนัตอ้งใหค้วามสาํคญัเป็นอยา่งมาก

กบัการสง่มอบสนิคา้ที�ตรงต่อเวลา 
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