
การทําธุรกิจในบาหเรน

บาหเรนเปนตลาดการคาและการลงทุนที่นาสนใจแหงหนึ่งในภูมิภาคตะวันออกกลาง เนื่องจากชาวบาหเรนมี
กําลังซื้อสูงดวยรายไดเฉลี่ยตอคนตอปถึง 20,750 ดอลลารสหรัฐ อีกทั้งชาวบาหเรนยังมีทัศนคติที่ดีตอประเทศไทย
และเห็นวาสินคาไทยมคีณุภาพสงูเหมาะสมกบัราคา ประกอบกบัปจจบุนัไทยมกีารจดัตัง้ Thailand Business Centre
ในกรงุมานามา (เมอืงหลวงของบาหเรน) เพือ่ใชจดังาน
แสดงสินคา และการประชุมตาง ๆ อันจะชวยสงเสริม
การคาและการลงทุนระหวางสองประเทศใหเติบโตตอไป 
นอกจากนี ้บาหเรนยงัมโีครงการลงทนุพฒันาภาคอตุสาหกรรม
ทีม่ใิชน้าํมนัอยางตอเนือ่ง อาท ิ ธรุกจิการเงินการธนาคาร
รวมถึงธุรกิจทองเที่ยวและบริการที่เกี่ยวเนื่อง (เชน สปา
และบริการดานสขุภาพ) ซึง่เปนธรุกจิทีไ่ทยมคีวามชาํนาญ
และมศีกัยภาพ

สําหรับขอควรรูกอนการทําธุรกิจในบาหเรน เพื่อชวยใหประสบความสําเร็จในการเจาะตลาดและสามารถ
สรางสายสัมพันธทางธุรกิจกับชาวบาหเรนไดในระยะยาว มีดังนี้

• การเจาะตลาดบาหเรน กอนเขาไปคาขายในบาหเรน ผูสงออกควรรอบรูขอมลูดานการตลาดในบาหเรน
อยางแทจริง โดยทาํการศกึษาตลาด เพือ่กาํหนดกลุมลูกคาเปาหมาย การโฆษณา โปรโมชัน่ และการตัง้ราคาใหเหมาะสม

กบัสินคาทีจ่ะนาํไปจาํหนาย ทัง้นี ้ผูสงออกอาจกระจายสนิคาผานคูคา/ตวัแทนจาํหนาย
ทีม่ศีกัยภาพและนาเชือ่ถอื ซึง่จะชวยลดความเสีย่งทางการคาลงได และทาํใหการตดิตอ
ธุรกิจสะดวกและรวดเร็วขึ้น อีกทั้งควรเขารวมงานนิทรรศการ และงานแสดงสินคา
เพื่อชวยโฆษณาและประชาสัมพันธสินคาไทย  ซึ่งนอกจากจะทําใหผูซื้อในบาหเรน
รูจกัสินคาไทยมากขึน้แลว ผูสงออกยงัจะไดรับประโยชนจากการสนทนากบัผูเขารวมงาน
ทาํใหทราบถงึรสนยิมหรอืความตองการทีแ่ทจริงของผูบริโภคชาวบาหเรน ซึง่ถอืเปน
ปจจยัสําคญัทีจ่ะทาํใหเขาถงึตลาดบาหเรน และเนือ่งจากบาหเรนเปนแหลงทองเทีย่ว
ของประเทศเพือ่นบานโดยรอบ ทัง้ซาอดุอีาระเบยี คเูวต กาตาร ซึง่เปนกลุมทีม่รีายได
สูงมาก ดงันัน้ จงึควรใหความสาํคญักบัรสนยิมและความตองการของบคุคลกลุมนีด้วย

• การตดิตอธุรกจิกบัชาวบาหเรน ชาวบาหเรนจะใหความสาํคญักบับคุคลทีคุ่นเคยและเปนทีเ่คารพ ดงันัน้
การใชเวลาในการสรางความสัมพันธใกลชิดกอนเจรจาธุรกิจจึงเปนเรื่องจําเปน สําหรับขอควรทราบในการติดตอธุรกิจ
กับชาวบาหเรน มีดังนี้



-2-

- การแตงกาย ควรแตงกายสภุาพเมือ่ตองไปตดิตอธรุกจิกบัชาวบาหเรน เนือ่งจากจะไดรับความเชือ่ถอื
มากกวา โดยสุภาพบุรุษควรสวมชุดสูทที่มีเนื้อผาบางเบา  สําหรับสุภาพสตรีควรสวมชุดที่ปกปดรางกายมิดชิด

- การนดัหมาย ชาวบาหเรนมกัทาํธรุกจิกบัผูทีม่คีวามคุนเคยกนั ดงันัน้ หากมจีดหมายแนะนาํจากผูทีรู่จกั
กบัคูเจรจา จะทาํใหคูเจรจาเกดิความไววางใจมากขึน้ สําหรบัการนดัหมาย ควรนดัหมายในชวงเชา และไมควรนดัหมาย
ในเดือนกรกฎาคม-สิงหาคม เนื่องจากชาวบาหเรนมักเดินทางไปพักผอนในตางประเทศในชวงเวลาดังกลาว

- เวลาทําการ
 หนวยงานราชการสวนใหญเปดทําการระหวางวันเสาร-พุธ
 ธุรกิจสวนใหญเปดทําการระหวางวันเสาร-พุธ และครึ่งเชาของวันพฤหัสบดีดวย
 ธนาคารสวนใหญจะเปดทําการระหวางวันเสาร-พฤหัสบดี

- การเจรจาธรุกจิ ชาวบาหเรนใชภาษาอารบคิเปนภาษาราชการ แตกม็กีารใชภาษาองักฤษอยางแพรหลาย
ดวยเชนกนั ดงันัน้ ในการตดิตอธรุกจิกบัชาวบาหเรน ผูตดิตอควรเตรยีมนามบตัรทีม่ภีาษาอารบคิดวย ในการยืน่นามบตัร
ควรยืน่ใหผูมตีาํแหนงสงูทีสุ่ดเปนอนัดบัแรก และใชดานทีเ่ปนภาษาอารบคิ ทัง้นี ้ การเจรจาธรุกจิในบาหเรนอาจตองใช
เวลามาก เนื่องจากผูมีอํานาจตัดสินใจมีจํานวนนอยและกระบวนการตัดสินใจตองเปนไปตามขั้นตอนกอนที่จะไปถึง
ผูบริหารระดบัสูง ทําใหเกิดความลาชา ดังนั้น ผูติดตอธุรกิจกับชาวบาหเรนควรมีความอดทนและใจเย็น รวมท้ังไมควร
ใชกลยุทธการขายแบบกดดนัตอชาวบาหเรน เพราะอาจสงผลใหการเจรจาไมราบรืน่ สําหรบัขอเสนอและขอสัญญาควรมี
เนือ้ความทีก่ระชบั

- การมอบ/รับของขวัญ ในการมอบของขวัญใหกับชาวบาหเรน ของที่ไมควรนํามาเปนของขวัญ คือ
สุราหรือเครื่องดื่มที่มีสวนผสมของแอลกอฮอล และควรสงมอบของขวัญโดยใชมือท้ังสองขาง สําหรับในกรณีที่ไดรับ
ของขวัญ ไมควรเปดหอของขวัญในทันทีที่ไดรับ

สวนเศรษฐกิจตางประเทศ ฝายวิชาการ
กรกฎาคม 2550


